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Mattia Pari:
«Le banche
devono fare

ROMAGNA

Chimeglio di Mattia Pari, Segretario
generale aggiunto della Fabi a livello
nazionale e Coordinatore della Fabi
di Rimini, per commentare questi
numeri?

Pari, quale & il primo pensiero alla luce
deinumeri appenaelencati?

«Si stanno facendo passi avanti ver-
0 un ritorno a una certa dinamicita
ma, secondo noi, le banche devono
fare di piti. Pensiamo cheil taglio dei
tassida parte della Bce debba tradur-
si in vantaggi ben piti rilevanti per le
famiglie e le imprese rispetto a quel-
li che attualmente propongono gli
istituti di credito. Da una parte oc-
corre sempre fare molta attenzione
al sovraindebitamento e dall’altra
I'accesso al credito resta uno stru-
mento necessario per lo sviluppo del
Paese».

Come sipotrebbe incidere maggior-
mente?

«Le scelte dei tassi offerti dipendono
da scelte industriali che fanno gli isti-
tuti. Le lavoratrici e i lavoratori subi-
scono queste decisioni, esattamente
come clientela. Il fatto che, come sin-
dacato pit rappresentativo di chi la-
vora in banca, lanciamo questo ap-
pello rappresenta una forma di at-
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tenzione molto forte nei confronti
della clientela».

Entrando nel concreto?

«Proponiamo un coinvolgimento di
tutti i soggetti in campo: istituzioni,
banche, imprese e parti sociali. Ser-
Ve una nuova visione prospettica, at-
tenta alla crescita e alla coesione so-
ciale, una strategia complessiva, ca-
pace di mobilitare la finanza pubbli-
ca a supporto del credito privato,
magari potenziando gli strumenti di
garanzia pubblica e sostenendoigio-
vani, i lavoratori precari, le piccole
imprese. accesso al credito deve es-
sere anche uno strumento di giusti-
zia economica, inclusione e futuro».

Cosa deve fare una personainteres-
sata ad aprireunmutuo?
«Informarsi, prima di tutto, anche
consultando pit istituti di credito. Le
banche sono in concorrenza tra loro
e quindi occorre mettere a confron-
to le diverse offerte. Restano indi-
spensabili la consulenza qualificata
e la professionalita delle lavoratrici e
dei lavoratori bancari. Per chi lavora
in banca e una grande soddisfazione
poter essere partecipi della proget-
tazione del futuro delle persone e
ajutarle in questo percorso».
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